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2025年6月期決算概要



金額 売上比 金額 売上比 増減 増減比 金額 達成率

売上高 3,544 100.0% 3,796 100.0% +251 +7.1% 3,828 99.2%

売上原価 1,957 55.2% 2,091 55.1% +134 +6.9% - -

売上総利益 1,587 44.8% 1,704 44.9% +117 +7.4% - -

販売費及び一般管理費 1,042 29.4% 1,046 27.6% +4 +0.4% - -

営業利益 545 15.4% 658 17.3% +113 +20.8% 620 106.2%

経常利益 555 15.7% 631 16.6% +76 +13.7% 618 102.2%

当期純利益 386 10.9% 438 11.6% +52 +13.5% 420 104.4%

1株当たり当期純利益(円)

自己資本利益率

矯正歯科技工物売上高 2,993 84.4% 3,156 83.1% +163 +5.5% - -

 アナログ製造 1,912 54.0% 1,975 52.0% +62 +3.3% - -

 デジタル製造 1,080 30.5% 1,180 31.1% +100 +9.3% - -

商品売上高 530 15.0% 613 16.2% +83 +15.8% - -

国内売上高 3,381 95.4% 3,611 95.1% +229 +6.8% -             -

海外売上高 163 4.6% 185 4.9% +21 +13.5% -             -

14.8% 15.4% - -
39.8 44.9 - -

科目 2024年6月期 2025年6月期 前年比 期初計画

2025年6月期決算サマリー
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（単位：百万円）連結損益計算書

アナログ62.6％
デジタル37.4％

海外比率4.9％
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（単位：百万円）

連結売上高・営業利益・当期純利益・純資産・自己資本利益率の推移

◆当期純利益・売上高当期純利益率

◆売上高
過去最高

3,796

3,062 3,115
3,190

3,544

438
411

352 338
386

◆営業利益・売上高営業利益率

658625

512
460

545

過去最高

◆期末純資産・自己資本利益率(ROE)

15.4%

36.5%

24.6%

16.8%

14.8%

IPO

2,930

1,302
1,552

2,465
2,763

IPO

IPO IPO

11.6%
13.4%

11.3% 10.6% 10.9%

17.3%20.4%

16.4%
14.4% 15.4%

過去最高



連結売上高製品商品別構成比
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◆歯科矯正技工物製品構成比◆連結売上高構成比

連結売上高
3,796百万円

歯科矯正技工物製品
83.1%

アライナー
14.8%

アプライアンス
24.0%

リテーナー
21.6%

その他
18.2%

アナログ
62.6％

デジタル
37.4％

歯科矯正技工物
製品売上高

3,156百万円

商品/その他売上高
16.9%

デジタル
37.4%

IDB/セットアップ
21.4%



金額 構成比

流動負債 388 11.7%

固定負債 12 0.4%

負債合計 400 12.0%

株主資本 2,946 88.5%

資本金/資本剰余金 703 10.7%

利益剰余金 2,243 67.3%

純資産合計 2,930 88.0%

負債・純資産合計 3,330 100.0%

科目
2025年6月期末

金額 構成比

流動資産 2,627 78.9%

当座資産 2,454 73.7%

現預金 1,945 58.4%

売掛金 517 15.5%

たな卸資産 129 3.9%

その他の流動資産 42 1.3%

固定資産 703 21.1%

資産合計 3,330 100.0%

科目
2025年6月期末

2025年期末連結貸借対照表及び期間キャッシュフローサマリー
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（単位：百万円）

21.1%

負債
12.0%

純資産
88.0%

うち利益剰余金
67.3%

連結貸借対照表

連結キャッシュフロー計算書

流動資産
78.9%

うち当座資産
73.7%

固定資産

2024年6月期 2025年6月期

営業活動によるキャッシュ・フロー 437 473 +36

投資活動によるキャッシュ・フロー △ 179 △ 150 +28

財務活動によるキャッシュ・フロー △ 93 △ 265 -171

現金及び現金同等物の期末残高 1,899 1,945 +45
フリー・キャッシュ・フロー 258 323

前年比

88.0%

299.3
1株当たり純資産(円)

自己資本比率(％)

財務レバレッジ(倍)

1.14
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国公私立大学29校すべての歯学部と6000超の歯科医院が顧客
◆アクティブユーザーの推移

5,983
6,047

6,146

6,336

6,425
登録医院数は

20,000件以上

7

九州大学
⾧崎大学
鹿児島大学
九州歯科大学
福岡歯科大学

岡山大学
広島大学

徳島大学

新潟大学

日本歯科大学
新潟生命歯学部

松本歯科大学

東京科学大学

昭和大学

東京歯科大学
日本大学

日本歯科大学

明海大学
日本大学松戸歯学部

神奈川歯科大学

鶴見大学

北海道大学
北海道医療大学

東北大学
岩手医科大学
奥羽大学

◆日本国内に歯学部は29校

九州地区 5校

本店

支店

本店

新潟オフィス

名古屋オフィス

大阪オフィス

関東地区 ９校

中国・四国地区
３校

大阪歯科大学
大阪大学

近畿地区 ２校

朝日大学

愛知学院大学

東海地区 ２校 甲信越地区 ３校

東北地区 ３校

北海道地区 ２校



24/06 25/06  26/06(予)

資本コストや株価を意識した経営の実現について

8

Rf Rp β Sp1.56% 6.0% 0.739 3.1%9.1%

株主資本コスト(CAPM) （Rf＋Rp×β） ＋サイズリスクプレミアムSpを付加(スモールキャップ)

リスクフリーレート(JGB10年債)の上昇(前期1.1%から0.46%上昇)により資本コストは上昇傾向にある

①PBR
時価総額

純資産

②ROE

当期純利益

純 資 産

③PER
時価総額

当期純利益

当期純利益

売 上 高

(1)売上高当期純利益率

売 上 高

総 資 産

(2)総資産回転率

総 資 産

純 資 産

(3)財務レバレッジ

成⾧期待醸成

＝ ＋ × ＋

非財務情報

エクイティスプレッド(ES)=ROE-(CAPM+Sp)

6.2%

7.4%

Equity 
Spread

6.3%

CAPM
9.1％CAPM

8.6％

×

×＝ ＝ ×

③PERの改善 マルチプル適正化

②ROEの改善 利益成⾧/収益性の更なる改善

①PBRの改善 企業価値向上/株価改善

(1)売上高当期純利益率の改善 成⾧投資/コスト見直し
(2)総資産回転率の改善 キャッシュ・アロケーション
(3)財務レバレッジを駆使 M&A案件に対する機動的対応

①＝②×③

②＝(1)×(2)×(3)

成⾧期待の醸成



1Q 2Q 3Q 4Q 合計

ワントゥワンミーティング 10 8 6 8 32
セルサイドアナリスト・マスコミ 3 3 4 3 13
バイサイドアナリスト 5 5 2 4 16
個人投資家 2 1 3

ラージミーティング・イベント 3 0 2 2 7
アナリスト向け 1 1 2
個人投資家・株主向け 1 1 2
証券会社営業担当向け 2 2
IRイベント(日経IRフェア2024) 1 1

13 8 8 10 39合計

成⾧期待の醸成：SR/IRエンゲージメントの取組み（2025年6月期)

9決算・業績・配当・株式分割・株主総会・法定開示 任意適時開示・PR情報

7月 8月 9月

1Q 2Q 3Q 4Q

10月 11月 12月 1月 2月 3月 4月 5月 6月

◆2025年3月期適時開示・PR情報開示履歴 ◆2025年6月期SR/IRエンゲージメント



2026年6月期の施策と業績見通し
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2026年6月期戦略サマリー

売上高：連結売上高4,013百万円 前年比216百万円+5.3%増収 を計画

利益：連結営業利益746百万円+13.3%増益、連結当期純利益504百万円+15.0%増益 を計画

(1)国内事業 前年比+5.0%

(2)海外事業 前年比+20.0%
・北米中心のマーケティング活動に加え、ユーロ圏での商圏を拡大、7月に訪欧トップ外交を実施

(1)製品製造原価の低下から売上総利益の上昇見込み、売上高増収基調に伴う固定費低下
(2)設備投資計画 50百万円 デジタル製品増産のためメタルプリンター、ワイヤーベンディングマシン等
(3)想定為替レート ドル 145円/＄ ユーロ 172円/€

(事業環境)
①歯科医院の収益機会として矯正治療導入、矯正治療も行う一般歯科医院(GP)増加が顕著
②現在は矯正特需後の踊り場と認識するも、アライナー競争の激化が若年層を中心にニーズを掘り起こしている
(事業戦略)
①形状記憶アライナー“LuxClear”の拡大販売期、既存外資系アライナーに挑む
②3Dプリンター、IOS等のデジタル商材の販売拡大、デジタル啓発セミナー活動の強化継続
③国内外有力矯正装置サプライヤーとの協業・アライアンスによる新製品・新商品の検討
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2011年 2014年 2017年 2020年

305

196 187

159

14
19 18

34

▲48%

×2.4

歯の欠損補綴
(ブリッジ・有床義歯・インプラント)

歯科矯正

◆歯の欠損補綴、歯科矯正患者数の推移◆歯科医院数の推移 ◆矯正に携わる医院数の推移

①日本国内において矯正に携わる歯科医院が約26,000件存在する（矯正専門歯科8,000件、一般歯科医(GP)18,000件）
2017年から6年間で1,500院以上増加、欠損補綴治療の減少により今後も矯正を行う医院は増加する傾向にある

②歯科技工士人口は高齢化と従事者減による減少傾向が続き、特に矯正歯科技工士は稀有な存在 (矯正装置製造可能技工士約1000名)

歯科医院間の競争は激化するも、業界全体を押し上げ、歯科矯正技工の繁忙は継続するものと思慮する

日本の歯科医院及び矯正に携わる歯科医院の推移
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各社HPより画像引用

①日本国内で治療可能のアライナーブランドは20種類以上、外資系企業を中心としてマーケットは激化

③症状によってはアライナーのみでは完治しないケースも多く、歯科医の診断によりブラケット矯正治療等をスタートさせる

②アライナー矯正は患者にとって治療中の自由度が高く、動画やSNSを中心とした様々なプロモーションからの誘因により
若年層を中心とした患者が増加、歯科矯正全体のニーズを掘り起こしている

ケースが見受けられ、IDBやアプライアンスへの一定の相乗・波及が認められる

アライナー競争が激化する中、矯正のニーズを掘り起こす

株式会社Oh my teeth 2022年12月2日リリース“マウスピース矯正ブランドカオスマップ2022より引用



© ASO International, Inc. All rights reserved. 14

アライナー
(マウスピース型矯正装置)

リテーナー
(保定装置)

①LuxCreo社が提供する形状記憶レジンが管理医療機器認証(クラスⅡ)を取得、形状記憶アライナー”LuxClear”

②形状記憶アライナーは既存アライナーと一線を画し、機能的優位性等を啓発するセミナーを継続開催

を正式にローンチ（前期4月)、今期より主力アライナーとして販売

③アライナープロモーションの波及効果からIDB製品の販売拡大も見込む

④国内外有力矯正装置サプライヤーとの協業・アライアンスを検討、下半期以降新製品発売へ

ラビアル
(唇側矯正装置)

リンガル
(舌側矯正装置)

製品戦略：形状記憶アライナー“LuxClear”の拡大販売／新製品
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①3DプリンターiLuxPro Dentalの販売拡大期、一部の有力歯科医はインハウス(歯科医院内)製造志向強い
②レジンの管理医療機器クラスⅡ認証取得(4月1日公表)で販売に弾み、レジンは永劫独占供給
③フェイススキャナーや歯科用CT等デジタル機器の品揃えを強化

商品戦略：LuxCreo社 ”iLuxPro Dental” 拡大販売へ／新商品
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①歯科医師向け矯正技術向上のための啓発活動である定期的セミナーを継続、世界中のKOL(Key of Leader)を招聘

②ASOデジタルショールーム／カンファレンスルームオープン(中央区銀座3丁目・並木通り)

③2026年3月10日～11日”Digital Orthodontics Global Summit in HAWAII開催決定

DX化製品・ソリューションの啓発セミナー活動の強化継続
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③前期はUCSF、UTHealth Houston、Boston Uviv3校を開拓、見込み顧客は全米66校の大学歯学部と有力歯科医院

①海外事業部売上高前年比57.2%増収、第4四半期比較78.3%増収、北米エリア416.2％増収

④米国有力企業とのアライアンスを検討、国内新製品のローンチと米国販売チャネルを検討

10

14
12

14
16

15

23 26

アジア/オセアニア

ユーロ圏

＋78.3%

＋416.2%
北米

◆海外事業部売上高推移 ◆全米大学歯学部数

サウスカロライナ医大
ルイジアナ州立大
オーガスタ大
テキサス大サンアントニオ校
フロリダ大
オクラホマ大
ミシシッピ大
ノバサウスイースタン大
イーストカロライナ大
レイクエリー大

メリーランド大
ペンシルベニア大
コロンビア大
テンプル大
ニューヨーク大
ボストン大
ハーバード大
タフツ大
バッファロー
ピッツバーグ大
ラトガース大
コネチカット大
ストーニーブルック大
トゥーロ大
ニューイングランド大

テネシー大
メハリー医大
ルイビル大
バージニアコモンウェルス大
テキサス大ヒューストン校
テキサスA&M大
アラバマ大
ノースカロライナ大チャペルヒル校
ウェストバージニア大
ケンタッキー大

ケースウエスタンリザーブ大
マーケット大
ネブラスカ大
クレイトン大
デトロイトマーシー大
南イリノイ大
ミッドウエスタン大イリノイ校
ATスティル大ミズーリ校

ミシガン大
インディアナ大
ミズーリ大
カンザスシティ校
アイオワ大
ミネソタ大
オハイオ州立大
イリノイ大シカゴ校

カリフォルニア大サンフランシスコ校
パシフィック大
南カリフォルニア大
オレゴン健康科学大
ワシントン大
ロマリンダ大
カリフォルニア大ロサンゼルス校
コロラド大
ネバダ大ラスベガス校
ATスティル大アリゾナ校
ミッドウエスタン大アリゾナ校
ウエスタン大
ローズマン健康科学大
ユタ大

20校14校

15校15校

コロンビア特別区 1校
ハワード大

プエルトリコ 1校
プエルトリコ大

全米66校

②引き続き北米での受注強化、今期海外売上高は＋20％増収を計画（海外事業部＋50％、ハワイ±0％）

海外事業戦略①：米国本土での営業を拡大
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②ユーロ圏においても審美意識高く歯科矯正市場は拡大中、ブラケット・ワイヤー矯正装置が主流
①7月、ユーロ圏ドイツ、オランダ、フランス、イタリアへトップ外交を実施、北米に続き商圏の拡大が目的

③地元有力歯科技工所とのアライアンスを検討、マニラ工場の稼働率を更に向上(現在2勤務体制)

GERMANY

ITALY

NETHERLANDS

FRANCE

Paris

Amsterdam

Rome

海外事業戦略②：ユーロ圏更に商圏拡大へ
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株主分配政策

◆年間1株当たり配当金の推移 ◆配当性向(PR)の推移 ◆株主資本配当率(DOE)の推移

21

35

48
42

27.6%

44.2%
46.6%46.8%

①当期配当金は年間24円を予定（中間12円、期末12円）前期比3円増配、

②配当性向50％程度を目途とした株主還元政策を継続、業績推移が計画に対し順調であれば更に増配の余地
③株主資本配当率5％以上を持続的に目標とする

(円)

4.7%

6.5%

7.7%
7.2%

27円
増配

23年6月期(IPO直後)比27円増配(配当額2.3倍)



金額 売上比 金額 売上比 増減 増減比

売上高 3,796 100.0% 4,013 100.0% +216 +5.7%

営業利益 658 17.3% 746 18.6% +87 +13.3%

経常利益 631 16.6% 725 18.1% +93 +14.9%

当期純利益 438 11.6% 504 12.6% +65 +15.0%

1株当たり利益（円）

1株当たり純資産（円）

1株当たり配当金（円） 21.0 24.0 中間12円
期末12円

44.9 51.5 -

299.3 326.2 -

科目(百万円)  2025年6月期  2026年6月期(予) 前年比
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2025年6月期通期見通し

①国内歯科矯正治療の大きなトレンドは変わらず、歯科医院の収益機会としての矯正治療への参入顕著

②形状記憶アライナー”LuxClear”及び3Dプリンター”iLux Dental Pro”の販売拡大期

③北米に加えユーロ圏も受注強化し、グローバル全方位型営業で海外売上比率の向上を目論む

アライナー競争が若年層患者の矯正ニーズを掘り起こし、矯正装置全体へ波及

有力企業とのアライアンスによる新製品/新商品の下半期ローンチにも期待





お問い合わせ

株式会社アソインターナショナル 管理部
〒104-0061  東京都中央区銀座2-11-8
email : ir@aso-inter.co.jp

【東京証券取引所スタンダード市場：9340】

X(旧Twitter)  ASO公式アカウント開設
株式・株価に関する情報をお届けいたします。
みなさまのフォローをお待ちしております。

@ASO_9340

掲載内容については細心の注意を払っておりますが、掲載された情報の誤り等によって
生じた損害等に関し、当社は一切責任を負うものではありません。

本資料は投資判断のご参考となる情報の提供を目的としたもので、投資勧誘を目的とし
たものではございません。投資に関する決定は、利用者ご自身のご判断において行われる
ようお願い申し上げます。

なお本資料における将来予測に関する情報および業績見通し等の予想数値や将来展望は、
現時点で入手可能かつ合理的な情報による判断および仮定に基づき記述しております。

今後リスクや不確定要素の変動および経済情勢等の変化により、予告なしで情報を変更
したり、実際の業況や業績結果と大きく乖離するなど、本資料の内容と異なる可能性もご
ざいます。予めご了承ください。

免責事項


