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売れるネット広告社グループの SaaS事業、受注流通総額（GMV）100億円を突破 

～D2C向けクラウドサービスの着実な成長を実証～ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

売れるネット広告社グループ株式会社（本社：福岡県福岡市、代表取締役社長 CEO：加藤公一レオ、東証グ

ロース市場：証券コード 9235、以下 売れるネット広告社グループ）は、連結子会社である売れるネット広告

社株式会社が提供する主力サービス、D2C（ネット通販）事業者向けのランディングページ特化型クラウド

サービス（SaaS）『売れる D2C つくーる』の累計受注流通総額（GMV）が、2020 年からわずか 4 年で 100 億円

を突破したことを、お知らせいたします。 

 

 

【GMV100億円突破の意義】 

 

本数値は『売れる D2C つくーる』を通じて実際に取引された受注金額の累計であり、当社 SaaS プロダクトが

クライアントのビジネス成長に貢献してきた実績の裏付けとなります。 

 

SaaS ビジネスでは、ARR（年間経常収益）や LTV（顧客生涯価値）といった指標が重要視されますが、GMV は

それらの成長性を予測する上での先行指標として有効と言われております。当社は、今後もクライアントのビ

ジネス拡大を支援しながら、自社の収益成長にもつなげてまいります。 
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【SaaSプロダクトとしての強み】 

 

『売れる D2C つくーる』は、D2C に特化したランディングページ制作支援ツールをベースに、システムや AI

の要素を組み合わせた SaaS 型サービスです。累計 2,600 回超の A/B テストによるノウハウを反映し、ROAS

（広告費対効果）や CVR（コンバージョン率）改善にも寄与しています。 

 

この“成果再現性”を強みに、大手企業から新興 D2Cブランドまで、幅広い導入実績を有しています。 

 

 

 

 

 

【今後の展望】 

 

今後は以下の取り組みにより、更なる GMVおよび ARRの拡大を目指します。 

 

1. 広告運用サービスとの連携強化: 当社グループが展開する広告運用サービスと SaaS のクロスセルを

通じて、クライアントの LTV向上を促進。 

  

2. 生成 AI との統合:プロダクト機能の継続的アップデートと、生成 AI を活用した利便性向上・適用業

種の拡大を進めます。 
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【株主・投資家の皆様へ】 

 

GMV100 億円突破は、当社のプロダクトの着実な拡大とスケーラビリティの証左です。引き続き、SaaS 領域に

おける事業拡大を図るとともに、財務基盤の強化と企業価値の向上を実現してまいります。 

 

今後とも当社グループの事業進捗にご注目いただけますよう、よろしくお願いいたします。 

 

 

以 上 


