
 

 

 

 

2025 年 10 月 15 日 

各 位 

会 社 名 株 式 会 社 イ ン ソ ー ス 

代表者名 代表取締役 執行役員社長  舟橋 孝之 

 （コード番号：6200 東証プライム） 

 

27,00027,00027,00027,000 名以上が活用した、新人研修「ビジネス基礎」テキストの名以上が活用した、新人研修「ビジネス基礎」テキストの名以上が活用した、新人研修「ビジネス基礎」テキストの名以上が活用した、新人研修「ビジネス基礎」テキストの 2026202620262026 年版販売開始年版販売開始年版販売開始年版販売開始    

～考える力を伸ばす新作ワークショップも開発～考える力を伸ばす新作ワークショップも開発～考える力を伸ばす新作ワークショップも開発～考える力を伸ばす新作ワークショップも開発    

  

「働くを楽しくする」サービスを提供する株式会社インソース（東京本部：東京都荒川区、代表取締

役執行役員社長：舟橋孝之、証券コード：6200、以下「当社」）はこの度、2026 年の新入社員向け「ビ

ジネス基礎」研修テキストの販売を開始し、また新人向けの新作コンテンツを開発したことをお知ら

せします。 

 

当社では毎年、新入社員研修の結果をもとに、その年の新入社員の特徴や傾向を分析し、「ビジネス

基礎」テキストをはじめとする教材の見直しを行っています。2025 年は、27,000 名以上の新入社員の

皆様に「ビジネス基礎」をご活用いただきました。 

近年の新入社員には「指示されたことは実践できる一方で、自ら考えて行動する応用力が不足して

いる」という課題が見られます。こうした背景を踏まえ、より実践的に学べる新プログラムとしてワー

クショップやシミュレーション研修の新作を開発いたしました。新人の実践力を育成する取り組みと

して、本プログラムをご活用ください。 

 

＜サービス概要＞＜サービス概要＞＜サービス概要＞＜サービス概要＞    

サービス名称 
ビジネス基礎テキスト 

https://www.insource.co.jp/shinjin/text_sales.html 

概要 

・全 134 ページにわたる充実の内容 

・社会人としての必要な考え方、スキルを網羅 

・カラーの冊子で手元において長く活用できる 

※公開講座、講師派遣型研修ともに実施。オンラインでの開催も可能 

価格 
５冊１セット 9,900 円（税込） 

※１セットのみご購入の場合、別途送料 1,100 円（税込）を頂戴します 

提供・ 

お申込方法 

当社営業担当宛て、または当社 WEBページよりお申込みください。 

https://www.insource.co.jp/shinjin/text_sales.html 

 

 

＜新作＜新作＜新作＜新作研修研修研修研修＞＞＞＞    

■問題解決ワークショップ 

名称 
【ケースで学ぶシリーズ】入社１年目向け問題解決ワークショップ 

https://www.insource.co.jp/bup/bup_problemsolving_firstyear.html 

開催日程/ 

価格（税込） 

■オンライン開催：11 月 13 日（木）、１月 27 日（火）、等 各 10:00- 16:45 

・通常 ¥30,500／WEBinsource 会員 ¥28,500／スマートパックポイント 120pt    



 

 

研修概要 
１年目社員が直面する可能性のある問題を取り上げ、解決に必要な視点や

臨機応変に判断する力を身につけます。 

 

※【ケースで学ぶシリーズ】は入社１〜５年目までラインナップがございます。 

※開催日程や提供価格は変更になる場合もございます。最新の情報は各 Web サイトをご確認ください 

 

■シミュレーション研修 

研修名 

（新入社員・新社会人向け）シミュレーション研修 

～コミュニケーション強化編（１日間） 

https://www.insource.co.jp/newcomer/simulation_communication.html 

研修概要 

上司から与えられたミッションを題材に、他部署の先輩や社外関係者とのやり取りを

シミュレーション形式で体験します。企画を実現するために必要な、熱意を持った伝

え方や相手を動かす交渉力を実践的に磨き、即戦力となるコミュニケーションスキル

を養います。 

 

研修名 

（新入社員・新社会人向け）シミュレーション研修 

～営業力強化編（２日間） 

https://www.insource.co.jp/newcomer/simulation_eigyou.html 

研修概要 

新規顧客にアプローチし、アポイントを取得するところから案件を獲得するまでの一

連の営業活動を実践的に学び、マナーや説明力、論理的思考力をはじめとした営業に

求められるスキルを身につけます。 

 

 

当社では、世の中の流れを汲み取り、お客さまのニーズにマッチするサービスを今後ともいち早く開

発してまいります。 

 

以 上 

 

【お問合せ先】株式会社インソース     https://www.insource.co.jp/index.html 

（取材・広報に関して） 社長室（井上・下地） TEL:03-5577-2283 

（サービス内容に関して） グループコンテンツ開発部（大畑） TEL:03-5577-2273 

 


