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カンファレンスイベント
「Shapers Forum」のご案内
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About． 『Shapers Forum』とは？

FastGrowが提唱するShaperとは、成果だけではなく、その先にある事業成⻑の真の『⽬的』や『意味』を深く問い直し、
⾃⾝のキャリアと未来を⾃ら“Shapeする”個⼈を指します。

このフォーラムは、現状に漠然とした閉塞感を抱えている⽅、⾃⾝の創造性を最⼤限に発揮したいビジネスパーソンのため
の場所です。様々な⽴場のShaperたちが、いかに「⽬的」を⾒定め、困難を乗り越え、⾃らの道をShapingしてきたのか。
そのリアルな思考と実践を深く掘り下げ、あなたが次の⼀歩を踏み出すための羅針盤を⾒つけます。



Concept． Shaperの挑戦の発信と共感‧インスピレーションを⽣み出す
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Shapers Forumでは、各業界をリードするShaperたちが、いかにして『⽬的』を問い、困難や葛藤を乗り越え、⾃⾝の事
業やキャリアを『Shaping』してきたのか、そのリアルな思考プロセスと実践を深く掘り下げます。オフライン‧オンライ
ンのハイブリッド配信でShaperたちの「⽬的」思考を発信、参加者に対して、企業やShaperに対する共感と⾃らが
Shaperとしての⼀歩を踏み出すためのインスピレーションを提供します。



開催概要

5

開催⽇程 2025年8⽉30⽇（⼟）9:30 - 19:00

開催場所 会場名： ⽇⽐⾕国際ビルコンファレンススクエア

アクセス  ： 地下通路直結 都営三⽥線 内幸町駅1分，東京メトロ丸ノ内/⽇⽐⾕/千代⽥線 霞ケ関駅3分
        ほか 東京メトロ⽇⽐⾕線 虎ノ⾨駅8分，JR 新橋駅8分
キャパシティ： 150名〜200名程度（同時オンライン配信あり）

申込者数（想定） 300名 （前回 359名）

セッション視聴者数 50~100名（うち来場25〜50名、オンライン視聴25〜50名）

ユーザ 参加費⽤ 無料

ユーザ 参加条件 23 - 39歳 のビジネスパーソンのうち、下記の条件に該当する⽅
‧現役の起業家, 経営者, CxO など
‧現在、BizDevとして働いている ※事業責任者‧PdM‧新規事業担当などの職種
‧これからBizDevキャリアに挑戦する∕したいと考えている⽅
※申込者の参加⽬的が趣旨と⼤きく異なると判断した場合、参加をお断りする可能性がございます。

 ※内容は変更になる場合がございます。

https://hibikoku.tokyo/


開催場所‧詳細
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会場名： ⽇⽐⾕国際ビル コンファレンススクエア

　開催実績：　デジタルマーケティングサミット2024 summer（インプレス社主催）など
（画像出所：日比谷国際ビル コンファレンススクエア 公式HP　https://hibikoku.tokyo/）

フォーマルさとカジュアルさが調和したデザインで、アクセスも良い会場です。

▼アクセス
地下通路直結 都営三⽥線 内幸町駅1分，
東京メトロ丸ノ内/⽇⽐⾕/千代⽥線 霞ケ関駅3分，
東京メトロ⽇⽐⾕線 虎ノ⾨駅8分
JR 新橋駅8分

▲平面図（赤線内エリアが今回の会場範囲になります）

▲講演用スペース

入口

https://webtan.impress.co.jp/events/202408/
https://hibikoku.tokyo/


イベント参加者 どんな⼈が何⼈申し込む想定か？
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早稲⽥⼤学卒業後、新卒でSansanにインサイドセールスとして⼊
社。その後フィールドセールスに異動。⽀店⽴ち上げ、エンタープ
ライズなどを経験し、当時の売上記録を更新。その後スタートアッ
プに転職し事業開発を担当。

28歳

スタートアップ
事業企画

新卒で総合商社に⼊社。4年間事業戦略⽴案を担当後、⼈材系メガベ
ンチャーに転職。同社では法⼈営業を担当。圧倒的な量のカスタ
マーデータを駆使して、業界トップクライアントのマーケティング⽀
援を担当。その後スタートアップに転職。

29歳

スタートアップ
事業企画

読者サンプル例（過去イベント参加者）

地⽅国⽴⼤学卒業後、新卒で楽天に⼊社するが9ヶ⽉で退職。GREE
に転職し、メディア事業部でマーケターとして活躍。26歳でマネー
ジャーに昇格しその後退職。現在外資系IT企業にてカスタマーサクセ
スを担当。

29歳

外資系SaaS企業
カスタマーサクセス

読者層である20-30代ベンチャーパーソンのうち、事業成⻑のコアメンバーを志すShaperたち ≒ 幹部候補‧BizDev‧エン
プラセールス‧PdM をメインターゲットとして集客

A

全体 300 名以上 ※過去前回実績

申込者：215名（約70%）
来場者：129名（約80％）

ターゲットである、20代〜30代までの割合

B 申込者：204名（約60%）
来場者：87名（約55％）

現在進⾏形で”BizDev”に関わる職種でご活躍中の
ビジネスパーソン ※主にベンチャー‧スタートアップ在
籍者 23〜39歳まで

C 申込者：269名（約75%）
来場者：123名（約77％）

転職意欲の⾼い層 ※現在の職種∕企業は不問



常時開放
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 ※開始‧終了の各時間帯や、それぞれの内容は変更になる場合がございます。

トークセッション フリースペース

11:00
|

12:00
|

13:00
|

14:00
|

15:00
|

16:00
|

17:00
|

18:00
|

19:00

12:40-13:40

14:00-15:00

15:20-16:20

16:40-17:40

18:00-19:00

タイムスケジュール‧セッションテーマ‧ご登壇スポンサー枠の空き状況

10:00
|

11:20-12:20

10:00-11:00

テーマ‧タイトルイメージ（仮）

AI/データ変⾰の最先端実践論。
AI活⽤で⽇本企業はどう変わるのか？

Shaperになるために、20代から実践すべきこと

起業家だけじゃない！20代でShapingし続ける
実践者たちの試⾏錯誤

Shaperの筆頭、BizDev。
AI台頭でこれからどうかわるのか？

多様なShaperへの道

これまでの当たり前は通⽤しない？企業経営の変化

なぜ今、Shaperが重要なのか？

登壇企業
確定済み

登壇企業
確定済み

残枠あり
1~2枠

残枠あり
2〜3枠

残枠あり
1~2枠

残枠あり
1~2枠

残枠あり
1~2枠



スポンサー価格 一覧
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スポンサープランご料金表  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ご提供サービス シルバースポンサー ゴールドスポンサー カスタマイズ

1セッション登壇
（テーマ・登壇企業アレンジ無し） ◯ -

ご相談ください

1セッション登壇
（テーマ・登壇企業アレンジ有り） - ◯

セッションレポート記事作成・掲載 ◯ ◯

申込者リストご共有 ◯ ◯

LPへのロゴ掲載 ◯ ◯

ご料金（税別） 150万円〜 300万円〜

起業家や経営者以外の役職にも裁量や権限を付与し、社内で起業家のように働くことを推奨している
ベンチャー‧スタートアップなんだな、という認知獲得‧ブランドイメージアップに寄与いたします。
また、通常ブランドコンテンツ制作（記事広告制作）のみで250万円のご料⾦となっているため、
⾦額的にもお得にFastGrowで記事作成‧掲載していただけます。



Appendix 1.　開催場所・詳細
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開催場所・詳細　現地画像１／３
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講演用スペース（会場エリア8C）

（画像出所：日比谷国際ビル コンファレンススクエア 公式HP　https://hibikoku.tokyo/）

▲平面図（赤線内エリアが今回の会場範囲になります） ▲講演用スペース

入口

https://hibikoku.tokyo/


開催場所・詳細　現地画像２／３
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会議用スペース（会場エリア8A/8B）

（画像出所：日比谷国際ビル コンファレンススクエア 公式HP　https://hibikoku.tokyo/）

▲平面図（赤線内エリアが今回の会場範囲になります）

▲会議用スペース

入口

https://hibikoku.tokyo/


開催場所・詳細　現地画像３／３
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受付/休憩用スペース（受付エリア）

（画像出所：日比谷国際ビル コンファレンススクエア 公式HP　https://hibikoku.tokyo/）

▲平面図（赤線内エリアが今回の会場範囲になります）

▲受付/休憩用スペース

入口

https://hibikoku.tokyo/


Appendix 2.　

前回カンファレンスのセッションイメージ
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▽会場平面図

ス
ク
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ー
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音声管理等

30～40名 着席想定

登壇者（1~3名）

ファシリテータ

当日の会場のメインルームになります。全セッション少なくとも30～40名以上が着席する（最大80席）観覧席を設けます。
参加者は、各トークテーマにご関心をお寄せいただいたイベント申込者で、トークセッション中も自由に出入りできます。

トークセッション会場イメージ

参加者 座席エリア

入
口

入
口
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トークセッション企画イメージ

本コンテンツでは、事前ユーザマーケティングテストの結果も踏まえ、トークテーマがとても重要だと考えています。
例えば、下記のようなトークテーマを申込LPに提示することで、集客数／当日出席者数の増加を図ることが可能です。

（出所：FastGrow Conference 2024 Summer - 08/03-04 オンライン開催）

《人気セッションに共通する要素》

・ 登壇者/登壇企業がBizDevの成功モデルで
あること
・ オフライン初の登壇者組合せ
・ オフレコでしか話せない実話
・ ネット上では語ったことのないリアルな事
件／課題解決の逸話



過去カンファレンス開催実績例：登壇企業／登壇者  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28企業／36名のご登壇（前回開催カンファレンス特設ページより抜粋） 

https://conference.fastgrow.jp/2023-summer


前回開催実績例：トークセッション  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